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Custo maior de processo no Cade

| Com a entrada em vigor danovaLeide
Defesa da Concorréncia, os escritorios de
advocacia decidiram elevar os valores co-
brados por processos de fusdo ou aquisi-

| ¢do. Para casos simples, passou-se deR$ 15

| mil para ndo menos que R$ 50 mil. EL

'

Defesa da Concorréncia Processos de fusdo e aquisicio exigem mais horas de trabalho

Escritorios reajustam honorarios

Arthur Rosa e Juliano Basile
De Séo Paulo e Brasilia

Lei nova, honorarios mais ca-
ros. Com a entrada em vigor da
nova Lei de Defesa da Concorrén-
cia (n2 12.529), os escritorios de
advocacia decidiram aplicar rea-
justes significativos aos valores
cobrados por processos de fusdo
ou aquisi¢ao. Para casos simples,
podia-se contratar o servico por
R$ 15 mil. Hoje, ndo se gasta me-
nos de R$ 50 mil. “Os processos
estdo muito mais trabalhosos”,
diz o advogado Rafael Adler, s6-
cio do Azevedo Sette Advogados.
“Agora, a equipe de direito eco-
ndémico tem que atuar desde o
inicio da operagao.”

Com a aplicagdo da nova lei, a
partir de 29 de maio, os negécios
passaram a ter que ser submeti-
dos previamente ao Conselho
Administrativo de Defesa Econo-
mica (Cade), que estd exigindo
um nimero muito maior de in-
formagoes das empresas e dos
mercados em que atuam. Nem
todos os casos, porém, deverao
serlevados ao 6rgdo. A previsao é
que o volume de trabalho caia
pela metade — de 700 para 350
casos por ano —, reduzindo a ar-
recadagdo com a taxa processual
cobrada pelo Cade, que & de R$
45 mil para cada fusdo, aquisi¢do
ou associa¢do analisada. Até en-
tdo, o 6rgdo arrecadava cerca de
R$ 30 milhdes por ano.

Para que o negocio tenha que
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Mario Nogueira: equipe da drea concorrencial passa a participar da elaboragfo do contrato de compra e venda

passar pelo Cade, sempre foi leva-
do em consideragao o faturamen-
to das partes. Mas, ap6s a edicdo
danova lei, o 6rgdo passou a ana-
lisar apenas os casos em que a
compradora fature pelo menos
R$ 750 milh6es por ano. A adqui-
rida deve ter uma receita minima
de R$ 75 milhées por ano. Antes,
qualquer empresa que faturava
mais de R$ 400 milhdes era obri-
gada anotificar o 6rgo.

“S6 as grandes operagdes se-
rdo levadas ao Cade. Mudou a
forma de trabalho”, afirma o ad-
vogado Mario Nogueira, sécio

responsavel pela area concor-
rencial do escritério Demarest &
Almeida Advogados. Agora, os
profissionais especializados nes-
sa drea, de acordo com o sbcio,
passam a participar da elabora-
¢do do contrato de compra e
venda, que deverd conter clausu-
las prevendo decisao favoravel
ou desfavoravel do Cade. “Serd
preciso negociar o risco.”

Com maior volume de infor-
magio a ser apresentado, o escri-
tério decidiu elevar os honora-
rios. Para casos simples, cobra-se
um valor fixo. Para os mais com-

plexos — que envolvem elevadas
participagoes demercado—, a fa-
tura trard a quantidade de horas
trabalhadas. “Uma operagdo
complexa envolve uma série de
discussoes em Brasilia com con-
selheiros do Cade”, diz.

Antes de ir ao Cade, porém, os
profissionais terdo que analisar
se o caso & simples ou complexo.
Para os casos mais complicados
(procedimento ndo sumério), a
Resolugdo n¢ 2, de 29 de maio,
que regulamenta a Lei n¢
12.529, traz 11 paginas com per-
guntas que deverdo ser respon-

didas pelas partes. “Em casos
complexos, o trabalho tende a
ser mais volumoso do que era na
lei antiga, o que justifica hono-
rarios mais elevados”, afirma
Amadeu Ribeiro, socio da drea
concorrencial do Mattos Filho,
Veiga Filho, Marrey Jr. e Quiroga
Advogados. “Em casos simples,
que ndo tenham nenhuma preo-
cupagdo concorrencial, ndo ha
porque cobrar mais.”

A informagao sobre o aumen-
to dos honorarios foi levada ao
Cade por representantes de fun-
dos de investimento. O 6rgdo an-
titruste estd discutindo a adogdo
de regras para deixar claras as hi-
poteses em que fundos devem
notificar aquisi¢oes no mercado.
Integrantes dos fundos questio-
naram os conselheiros se o Cade
ndo estaria ficando complexo de-
mais, pois os escritorios passa-
ram a cobrar mais caro por fu-
soes e aquisicoes. Eles também
criticaram a taxa de R$ 45 mil a
ser paga ao Cade.

Por ora, mesmo com proces-
sos mais trabalhosos, os escrit6-
rios ndo pretendem mexer em
suas equipes. No Pinheiro Neto
Advogados, hd um time com seis
socios e 20 associados, que pas-
sou a dedicar mais horas de tra-
balho. “A intensidade do traba-
Iho & muito maior. O tempo nio
era um fator tdo essencial”, diz a
advogada Cristianne Saccab Zar-
zur, sbcia da drea de direito da
concorréncia.




